=BUSY ROOMS

CENTRAL RESERVATION SYSTEM

Produkt- und Leistungsubersicht




Uber Busy
Rooms:

« Gegrundet 2008
« Weltweit agierend
* In Privatbesitz

« Alle Losungen sind auf
Convertierung getrimmt und
einfach zu bedienen

* 360° CRS als offene Plattform
fur einen modernen Online
Vertrieb mit Gewinnoptimierung

. . . Shopping ~4GED
« Zukunftssicher und innovativ i
Optimization
« No Bullshit - was wir Avana
gemeinsam besprechen, halten
wir auch. Support, Training und

Produktupdates immer
inklusive




Das macht
Busy Rooms

einzigartig:

Adaptierbar Verbunden & Integriert

Wir kdnnen unsere Losungen Zimmerverkauf global und

in das Okosystem der Kunden regional

integrieren

Kooperativ @ Einfach zu bedienen
Wir entwickeln Losungen "p : :

g , 9 Wir konzentrieren uns auf
kontinuierlich mit unseren positive Nutzer-Erlebnisse
Kunden weiter
Flexibel White Label

Kunden nutzen nur die *

S - — Wir helfen unseren Kunden
Module. die sie benotigen das Produkt zu branden
und konnen jederzeit

erweitern
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FUr wen wir arbeiten
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Destination
Organisationen



Anspruchsvoll in der
Leistung, einfach in
der Bedienung




Multi Property
/ Gruppen
fahig

Simples Management und Reporting
fur Gruppen und Kooperationen
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Flexible Nutzung einzelner Module oder des
kompletten CRS - jederzeit erweiterbar
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Dynamische
Gasterlebnisse

“Customer Journey”

« Optionale Buchung von Flug, Transfer, H
Stadtrundfahrt/Ausflug etc. !

* Nahtlose Integration in den Zimmer-
Buchungsprozess oder einzeln buchbar

« B2B Portal fur Reiseburoagenten oder
Firmen ist verfugbar

» API zur nahtlosen Integration in die
Webseite -




Auszug aus unserer Kunden Familie
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Ein paar unserer PMS Partner

A B _— i
innQuest ORACLE e - - & HoISTGROUP &2 WINHMS protel ”

smart hotehenng

MMEWS  micros FipeLio M aMaDEUS - MCloudbeds  [)) ¥F
:: RMS S sky software SIHOT C Ol N A S YWAR HS/3'¢

Wir arbeiten mit unseren Partnern und Kunden zusammen und teilen uns
Entwicklungskosten. Dadurch werden wir effizienter, schneller
und unsere Losungen sexyer




Compliance & Security:

> DSS :\/ EU GDPR E ot
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Sicher!
Zertifiziert!
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White Label
Optionen fur

lhre starke
Marke
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Flexible
Preis

Modelle

Mieten

Geschaftsmodelle auf Ihre Bedurfnisse @

angepasst! Kaufen

Normalerweise berechnen wir..

« Einmaliges Setup

« Jahreskosten

* Transaktions Kosten oder Flat Rate
. esist Ihre Wahl

Achtung: Bei Busy Rooms warden alle Kosten vom ersten Tag an offen
kommuniziert. Alles ist inklusive Training, Support und kontinuierlicher
Produktverbesserung!




Globalitat:
Unsere Starke
- lhr Vorteil!

Europe - 60%

USA - 14%

Caribbean + LATAM - 17%

MEA - 8%

APAC - 1%

Americas

[DBUSY ROOMS

+1 647 955 9134

americas@busy-rooms.com

LATAM

+52 (1) (998) 214 7904
latam@busy-rooms.com

United Kingdom

+44 (0) 20 3289 1225
a@busy-rooms.com

QQQ Q | i DACH

+49 201 82020-60
emea@busy-rooms.com

' o APAC

apac@busy-rooms.com

Europe

+356 2201 9888
emea@busy-rooms.com




Unser
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Vielen Dank!

Fur weitere Informationen:

Besuchen Sie uns: www.busy-rooms.com/de

Kontaktieren Sie uns: sales@busy-rooms.com

Telefon: % +49 177 300 2997



http://www.busy-rooms.com/de
mailto:sales@busy-rooms.com

